下面将介绍一些笔者观察到的一些商品陈列方式，与大家分享。如果大家还有更好的商品陈列方式，欢迎交流。

        1、不同价格、不同毛利的互为替代型商品陈列
        笔者发现两种数量差不多的清风和心相印的卷纸在同一堆头上陈列，当时兴起查了下价格和商品毛利，结果发现清风要比心相印的价格贵些，但心相印的毛利却比清风的高。当时就思考：一般顾客如果对品牌没有特别选择，面对品质和数量基本相同但价格不同的两件商品会如何选择呢？很显然，大部分人会选择价格低的，但是对超市来说，这样恰恰可以赚到更多的毛利。 此后笔者又查看了商场所有类似的商品陈列，发现基本上都符合以上规律。再询问一些顾客，大部分顾客会选择价格便宜的。

        现在我们都在寻求满足顾客和商品毛利的双赢，这不就是一种很好的方式吗？既满足了顾客的低价欲望，又提升商场毛利，实在是双赢之举。

        2、大气、丰满的堆头
        笔者经常在商场中与营运部门的管理层聊关于商品陈列的问题。有一次听到一个总经理对下面主管说堆头一定要做的大气，当然当时没有细想。前几天部门都在做节前陈列调整，正巧碰到那个主管于是问她关于堆头陈列的问题。她只说了两个词：大气、丰满。

        细想，确实也是：对比零零落落的陈列，看到一个陈列丰满的堆头，再加上商场的音效，就会有一种积极生活的信念出来，好像感觉生活会越来越好，应该好好享受生活，就会激起一种购买的欲望，而不会太考虑价格的因素了。

        3、交叉陈列
        有一次笔者在超市逛到生鲜区域时想买个西瓜，结果还得跑回去再买个西瓜刀，感觉特不舒服，于是连吃西瓜的欲望都没了。试想：为什么不能在卖西瓜的地方放几把水果刀呢？这样不仅可以方便顾客，还可以刺激顾客的购买。想想买了红酒或许还需要个开瓶器，买了鱼或许还需要酸菜鱼调料，等等。如果能把这些东西交叉陈列到一起，我想绝对是一个明智之举。（来源：龙商网）
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