三家企业近十个“五一“系列活动方案


XX超市“五一”活动企划方案
 

促销主题：举国欢腾庆五一，开心购物去海联
促销期限：5月1日—5月7日
 
活动一.：日化节—亮丽人生
活动方法：
联合3—4个主要洗化品牌举行产品会展。世纪海联超市负责统一组织文艺演出活动、展区整体规划、整体宣传及涉外事宜。厂商自行负责品牌宣传及在规定展区区域的促销活动。
现场布置：
太阳伞若干（供应商自备），氢气球8个以上（供应商自行广告宣传备用）、气拱门一条（20米）、外场展区（4个）、服务台前展区（其它品牌）、二楼不锈钢栏处会展厂家展区、文艺活动区（舞台、音响设备）
文艺活动安排：
1、 最后胜利（5月1日—7日）
活动形式：采用拍卖会的形式，每天推出一档，每档20—30样商品，超低价起拍。
活动时间：时间从上午9：00起拍。其余时间安排在活动之前或活动之后。
共享五一文艺演出活动（与英才音乐学校联合举办）
2、 风情万种（5月2日）
活动形式：内衣秀、时装秀 现场模特表演
3、 款款情深（5月3日）
活动形式：婚纱展 现场模特表演
4、 人生风采（5月4日）
活动形式：摄影展
现场展出摄影作品；设置一处景点，现场免费拍摄（1人限拍1次）；免费化妆会；美容美发专家咨询会。
5、 爱我中华（5月5日）
活动形式：“世纪海联杯”少儿绘画大赛、作品展
从４月25日开始，少年儿童（6—13岁）凭一幅作品在服务台前报名。
５月5日展出报名作品，再加上现场参赛作品综合得分，评出一、二、三等奖3名，其余为纪念奖。
比赛内容：以“锦锈中华”为主题作画一幅。
奖项设置：一等奖： 二等奖： 三等奖：
6、 明星在线（5月6日—7日）
活动形式：模仿秀卡拉OK大赛
分为少儿组（童声放送）、青年组（明星大挑战）、老年组（老有所乐—戏曲票友之夜）三组
从4月25日开始免费报名。桥西店服务台进行详细登记。桥西店从4月25日每天晚上7：30—9：30在店前为音乐爱好者免费提供练习。
奖项设置：
每组3名，一等奖： 二等奖： 三等奖：
商品促销活动安排：
1、 换季商品蹦极行动
2、 生鲜潮、早市价
推出几种超低价生鲜商品进行限卖。
3、 购物套餐，盘盘开怀
购物达规定现金者，凭电脑小票加规定现金在指定处换购指定日常生活用品。 
 
活动二.爱情岁月 甜蜜之旅
促销思路：五一将是婚庆的大市场，将营销目标锁定在五一劳动节，针对婚庆市场开展营销活动，提高企业在婚庆市场的占有率，提高企业知名度。
促销对象：五一节期间举行婚礼的未婚伴侣
促销目标：在促销期间将举行婚礼的未婚情侣锁定
促销时间：200*年4月26——200*年5月7日
活动方法：
1、 极地情婚纱SHOW（二至三场）
由极地摄影浓情推出其款式新颖、气质独特数款婚纱，邀请知名模特举行“极地情婚纱SHOW”。极地情婚纱SHOW气势恢宏，内容丰富，必将吸引众多青年男女特别是将举行婚礼的恋人的青睐，为极地摄影提供宣传的有效途径。
2、 见证爱情，留住精彩
凡在XXX超市一次性购物200元以上，可免费在XXX超市商场内由极地摄影师免费拍摄婚纱照一次，并免费提供21寸婚纱照片一张。
凡一次性购物80元以上，可免费在XXX超市商场内由极地摄影师免费拍摄生活照一次，并免费提供10寸照片一张
3、 甜蜜之旅
活动期间，凡在XXX一次性购物800元以上的未婚伴侣，可享受免费婚照一套。
4、 爱情岁月，幸福共享
活动期间，凡在极地摄影拍摄婚纱照的爱情伴侣，凭极地开出证明单，在XXX超市购物享受9.8折优惠。
 
宣传计划：
　　1、 电视广告岳阳无线频道8次
　　2、 广播电台10天
　　3、 XXX商品快讯15000份
　　4、 店面POP
　　5、 XXX店面布幅广告1幅
　　6、 报纸广告《长江信息报》1/4版1次
　　7、 报纸软文宣传不少于3篇
　　8、活动期间举行婚纱摄影展，设置拍摄景点一个。
 
 
XX商场“快乐五一”活动方案
 
主题“酷夏引爆•时尚”系列购物
一、活动时间：
5月1日——5月7日
二、活动地点：
XX商场
三、活动目的：
由于5月是一个季节交替的时候，所以我们将要着重做好春装清仓、夏装上市的工作，为迎合劳动节此次活动，提高商场的销售量，占领商场，赢得人心。
5、6月份是实现时间过半，任务过半的关键阶段，为进一步发掘市场的消费潜力，提高市场占有率，确保上半年销售任务的完成。要以高质量、低价格取胜，更要以服务的高水平赢人，满足顾客需求，为顾客提供方便，真正以实实在在的商品、实实在在的质量、实实在在的价格、实实在在的服务来占领市场，扩大销售。
四、活动内容
① 活动时间：5月1日——5月7日，
② 活动内容
本次活动凡一般商品单票满就送，刷中国农业银行XX卡在收银台办理，特例商品不参加此次满就送活动，消费满600以上的顾客可免费办理的贵宾卡，凭收银小票到一楼服务台办理。
☆ 凡在商场内一次性消费满300元送180元；满600元送360元，限送360元。
☆ 凡在商场内一次性消费满300元即送150元赠券+刷中国农业银行XX卡立减30元；满600元即送300元赠券+刷中国农业银行XX卡立减60元。
☆ 顾客凭收银小票到一楼服务台换领赠券，单张收银小票最高限送300元；刷中国农业银行XX卡最高减60元。
活动注意事项：
　　 ［特列商品为：金银饰品、照相器材、手机电脑、钟表家电、羊绒商品］
从5月2日起每位顾客另送投票小票，满300元有一张投票小票，满600元有两张投票小票，最高限送两张
③ 财富贵宾三重礼：为答谢一直以来对我商场的支持，真情让利。
☆ 一重礼：享受贵宾卡折扣后仍享受满就送活动
☆ 二重礼：仍然享受贵宾卡累计积分
☆ 三重礼：赠送XX商场吉祥物礼品（送完为止）
④ 特例商品5级好礼
⑤活动执行：企划部
五、庆“五•一”特别活动
1、XX之夜（时间：5月1日晚18：00——21：00）
A、邀请当地歌手上台演唱，现场登台和观众近距离接触，同时献唱
B、卡拉OK大家唱，在现场DJ的领导下，把现场推向最高潮
2、品牌新时装秀（时间：5月2日晚18：00——20：00）
为了很好的促销应季商品，在大众面前展示是最好的方法，所以我们将在商场的外广场举行一次大型的时装模特走秀来完成此次活动，服装由赞助商提供。
然后让顾客评选出相应奖项。（顾客必须凭当天的购物时由收银台服务员赠送评选小票投票）
A、奖项设置：（价值50元的水晶奖杯）
最具时尚奖：
最受欢迎奖：
最有个性奖：……
B、在颁奖完后，由商场领导把所有的投票箱中的小票混合进大抽奖箱中抽出当天幸运的10名顾客，同时由领导现场颁奖，奖品可在50元左右。
3、现代舞之星选秀比赛（时间：5月3日——5月7日每晚上18：00——20：30）
通过前期的宣传和报名和筹划进行外广场舞台表演，同时竞出奖项。
A、邀请5到8位评审
B、由吉他手暖场
C、顾客必须凭当天的购物时由收银台服务员赠送评选小票投票，请顾客保存好投票小票，在5月7日比赛完成后，如果您的支持者在比赛中胜出的前三名，就有机会夺得大奖。
D、比赛奖项设置
参赛选手奖项：
一等奖：1名，价值3000元的XXX
二等奖：2名，价值2000元的XXX
三等奖：4名，价值1000元的XXX
参与奖：若干，凡参加本次活动的选手都可得到由财富广场提供的参与奖品（共计1000元）
顾客投票奖项：
一等幸运奖：1名，价值500元的XXX
二等幸运奖：2名，价值300元的XXX
三等幸运奖：4名，价值200元的XXX
E、活动细则
报名要求：5周岁——30周岁的男、女选手都可参加，有特殊才能的可放宽要求。
比赛规则：每名选手都只有一次表演机会，由评审给出相应分数，同时在另加附加分（由顾客投票为准），名次由得分高低决出。
六、活动宣传：媒体、气氛布置
1、XX电视台   播放时间：   4月15日——5月7日
选择栏目：                       费用：10000元
2、DM海报     30000张、128g、铜板纸、双面4开、正度4开
费用：1.78*30000=53400元
3、气氛旗      450张、 250g、铜板纸、 双面四色 、正度对开
费用：8.57*250= 2142.5元
4、POP海报    3000张、 128g、铜板纸、 双面四色 、正度四开
　　　　　　　　费用：1.27*3000=3810元
5、易拉宝       12个
费用：12*100= 1200元
6、印刷品       
投票小票    2000份，    费用：2000元
赠券        50元面值     10000份  费用10000元
7、场内五一布置：1F-3F 显眼点 六处（预3，000计元）
8、场外五一布置：灯饰景观一处（预3，000计元）
9、门面横幅   5条  费用：250元
10、临街横幅  20条 费用：1000元
11、大型舞台喷绘： 1面  23平方    费用：23*20=160元
七、费用预计
项目    费用（单位：元）    备注
印刷    15，000 赠券10000份，投票小票5000份
吉祥物  15，000 3元一份，5000份
歌手、吉他手、DJ、模特等    30，000 所有活动所需人员
奖品    15，550 活动奖品
宣传费用    77，962 所有活动的宣传物品等费用
其他    10，000 特例商品活动礼品、音箱、舞台、等硬件设施
总计    163，512    
 
 
XX超市5.1促销活动方案（草案）
                                               
活动背景分析：
五一节日期间，各商家比着打折让利销售的行为让人担忧，认为从表面上看起来红红火火的假日销售，只是消费者将昨天、明天或下个月的消费集中在几天内进行。为了引导消费，激发节日冲动性消费，并且要想在五一期间取得较好的销售业绩和较有影响力的社会效应，提升XX超市的企业形象及以文经商的特点，XX应该举办与节日相应的各种活动，推出文化营销，使营销过程与文化享受有机结合起来，使消费者在享受多元化服务的同时，增加随机消费的欲望。从本质上区别与其他商家大同小异的一味让利打折手段来带动假日消费，真正意义上从社会角度提升XX的形象，树立高层次的文化消费来吸引消费者，笼络高层次的消费群体，展现名店风范。拟策划以下“繁花似锦五月天，欢乐假期乐无限”五一节日主题系列活动，活动方案如下：
一. 系列活动主题：
1． 五月购物赠大礼，欢乐假期全家游
2． 心系千千结，十万爱情大展示
3． 迎五一旅游大礼回馈会员
4． 春季时装周
5． 打折促销活动
6． 印制XX商城《精品购物指南》春季版一期
二. 活动时间：
1． 五月购物赠大礼，欢乐假期全家游：5月1日——5月5日
2． 心系千千结，十万爱情大展示：5月1日——5月5日
3． 迎五一旅游大礼回馈会员：5月1日——5月7日
4． 春季时装周：5月1日——5月5日
5． 打折促销活动：5月1日——5月7日
三. 系列活动范围：XX商城及八一店、XX购物广场及北园店
四. 系列活动内容：
 
（一）五月购物赠大礼，欢乐假期全家游
活动内容：
为在五一黄金周提升XX商城人气，创造销售佳绩，特举办“五月购物赠大礼，欢乐假期全家游”即购物赠五一情侣、全家旅游套票活动。
实施细则：
①5月1日——5月5日，凡当日累计消费正价商品满3000元凭发票及有效证件登记即可获得五一旅游两人情侣套票一张。（不累计赠送）
②凡当日累计消费正价商品满4000元凭发票及有效证件登记即可获得五一全家旅游标准套票（限三人）一张。（不累计赠送）
③凡当日累计消费正价商品满5000元凭发票及有效证件在相应品牌专柜登记即可获得五一全家旅游套票（限四人）一张。（不累计赠送）
④ 凡当日累计消费正价商品满12000元凭发票及有效证件登记即可获得豪华旅游两人情侣套票一张。（不累计赠送）
⑤凡当日累计消费正价商品满20000元以上凭发票及有效证件登记即可获得豪华港澳旅游两人情侣套票一张。（不累计赠送）
注：此次活动仅限于服装品牌（会员卡只积分不打折），厂家自愿参加，不参加厂家需参加打折促销活动，XX不承担费用。顾客旅游费用在购物3000——20000元消费金额前提下产生，厂家承担费用仅相当于商品打折额度8.5折，较通常节日打折促销活动费用少且促销效果显著。（附：旅游价格表一份）
 
（二）心系千千结，十万爱情大展示
活动内容：
爱情专线 尽显温馨
五一期间，推出独具特色的爱情专题活动，以“心系千千结，十万爱情大展示”为响亮口号，抓住现代年轻人趋于真情表露的开放心态，积极调动热恋中情侣们自我表白的参与热情，将写有每对情侣爱情誓言、姓名、祝福等内容的手绢相互连接，这五彩缤纷、心心相结的“爱之物语”在春风吹拂之下自然形成一道亮丽的风景线，而形形色色的爱情誓言则向每位顾客敞开心扉，与人们共同感受挚爱的甜蜜与温馨。
实施细则：
① 五一期间，活动在商城前广场举办“心系千千结，十万爱情大展示”
活动，用红色软绳连接用于悬挂手绢，每对男女顾客可现场领取手绢一块，提供油性马克笔供顾客撰写爱情誓言、真实姓名（用于抽取幸运顾客）、祝福等内容，凡经顾客同意的手绢由顾客亲手系在绳上，后一对顾客接着前一对顾客用手绢打结连接，以次类推，挂满为止。
②每日抽取一对幸运情侣，可获赠五一期间上海近郊旅游两人情侣套票一张。每日幸运顾客名单在网站公布，次日凭有效证件领取赠票。
注：此活动需营运部管理人员协助进行，手绢初步预算5000块，0.5元/块×5000=2500元；红色尼龙绳：50m×5元/m=250元；情侣旅游套票价值200×5=1000元；宣传活动X展架，总计3750元，由商城承担活动费用。
 
（三）迎五一旅游大礼回馈会员
活动范围：XX商城
为感谢XX会员多年来对XX的支持，截止至年5月7日，会员卡累计购物积分排名前三名的XX会员，于5月1日——5月7日期间，可凭XX会员卡、及身份证到总台登记并领取相应的旅游套票奖励。（过期不候，排名情况于五一结束后统计在网站及各大报纸公布）
第一名的XX会员凭XX会员积分卡及身份证登记可领取幸福之家（限三人）豪华旅游套票一张。
第二名的XX会员凭XX会员积分卡及身份证登记可领取情侣豪华旅游套票一张。
第三名的XX会员凭XX会员积分卡及身份证登记可领取上海近郊家庭旅游套票（限三人）一张。
注：此活动幸福之家豪华旅游套票价值1000元/人×3=3000元；情侣豪华旅游套票价值：1000×2=2000元；上海近郊家庭旅游套票（限三人）价值：100×3=300元，总计5300元，由商城承担活动费用。（附：旅游价格表）
 
（四）XX春季服装周
活动时间：5月1日—5月7日
活动主题：
每天推出一个或两个品牌服饰在商城地下一层中厅举办精品静态展及现场时装秀，参展品牌可在T型台的南侧设立自己的形象展位，介绍品牌历史、服饰风格，营造时装周的氛围；
活动期间，让观众、消费者投票选出我最喜爱的品牌服装，观众可有机会参加抽奖。奖品为XX扑克牌等小奖品；
 
（五）五一商品打折促销
① 限时抢购
活动时间： 5月1日——5月7日
活动内容：
每天不定时，部分穿着类、床品举行5—6折限时抢购，每次抢购时间限定一个小时。品牌由各商场联系厂家，与4月26日之前报策划部统一安排。
② 五一打折促销
活动时间： 5月1日——5月7日
活动内容：
不参加“五月购物赠大礼，欢乐假期全家游” 活动的厂家应参加节日打折促销活动，即：穿着类、床品全场7折起。
注：1、打折商品继续积分，打折价格低于会员优惠的不再享受会员折扣；
2、要求厂商全部参加打折活动，特殊商品不参加的要报总经理批准。
3、XX不承担费用。
 
（六）印制XX商城《精品购物指南》春季版一期
印制商城《精品购物指南》春季版一期
为迎接五一旅游旺季的到来，为向全省前来省城旅游观光的顾客更多的介绍XX，提升商城人气，更好的树立XX在全省的形象，突出XX商城新品、独有品牌的魅力，引导时尚消费，印制《精品购物指南》春季版一期。
 
（七）延长节日期间营业时间
因五一节日期间为旅游黄金周，来济旅游顾客较多，在节日购物高峰到来之际，为抓住商业黄金时机创造销售佳绩，营业时间延长至晚10：00，进一步提升XX引领时尚消费的经营特色。
五. 系列活动费用预算：
１.“心系千千结，十万爱情大展示”活动幸运情侣五一期间近郊旅游两人情侣套票费用（商城承担）：手绢初步预算5000块，0.5元/块×5000=2500元；红色尼龙绳：50m×5元/m=250元；上海近郊情侣旅游套票价值200×5=1000元，总计约3750元。
２.“迎五一旅游大礼回馈会员”活动，幸福之家豪华旅游套票价值1000元/人×3=3000元；情侣豪华旅游套票价值：1000×2=2000元；上海近郊家庭旅游套票（限三人）价值：100×3=300元，总计5300元。
6．“欢腾红五月、冰爽黄金周”策划
活动1 “美佳乐杯”卡拉OK大赛
—— 我唱故我在
目的：大型的卡拉OK比赛能够直接吸引人流，制造社会影响力，进而带动销售。
时间：5月2、4、6、8、10、12、14、16日预赛、5.18复赛 5月20决赛 每晚7：30
地点：广场舞台
要点：
1、4月20日开始，服务中心开始接受顾客免费报名，需在报名表格上填写个人资料及参赛曲目。
2、顾客在参赛期间，需自带参赛VCD或CD。每晚6：40必须到达活动现场报到。否则视为弃权。
3、我公司设置评委6名，主持人2名，记数员1名。现场参与评分和亮分。比赛采取10分制，评委评分尺度在8.20——9.98分之间。
4、评分标准：发音规范、吐字清晰（3分）；台风好，表情自然（2分）；感情投入，表演生动（2
分）；音准出色，反响良好（3分）
5、奖项设置：
卡拉OK冠军：1500元现金券、MP3一部、冠军奖杯一座、荣誉证书、大礼包
亚军2名：500元现金券、荣誉证书、大礼包
季军3名：200元现金券、荣誉证书、大礼包
凡是参加比赛者均可获得一份精美纪念品。
6、歌手按顺序演唱一首歌曲，在演唱完一首歌曲后马上评分，主持人站在台前请台下评委为该
歌曲评分，并读出各评委的评分，同时记分员进行记录，演唱下一首时核算上一首的得分，去掉一个最高分，去掉一个最低分，取平均值，核算出最后得分，主持人在宣读本首得分的同时，读出上一首的核分，依次进行。
7、8场预赛每场至少遴选出三名得分最高的选手参加复赛，共24人进入复赛。复赛决出12名选手进入决赛。凡是进入决赛阶段的选手，都有一份入围大礼赠送。
8、本活动需对音响系统进行严格调试，一台小电视对内给选手看，一台背投电视对观众。
9、本活动内部人员（包括分店员工）可以参加。
 
活动二：炫彩夏装秀
—— 活色生香夏装秀
目的：举办店内服饰推广秀，配合百货区活动，提高百货区销售，吸引人流。
时间：5.8、5.15晚上7：30
地点：舞台
要点：
1、策划部设计专用舞台背景，联系模特演出团体，采用8名左右模特进行舞台服装推广秀活动。现场朗诵服装特点介绍。
2、百货部每场提供4家专柜服装进行现场推广。收取一定广告费用。
3、推广重点：服装原料成分、品牌知名度、新款种类、季节性、价位。并进行现场特价拍卖活动。
 
活动三：冰爽饮料节
—— 清爽一夏 开心一夏
目的：与百事等知名品牌合作，举办夏日主题的节日活动，黄金周期间，在大门口制造火暴的销售气氛，拉动夏日饮料类产品的销售。
时间：5、20—5、31
地点：百货区、超市区、舞台。
要点：
1、采购部洽谈，活动期间在大门口不间断地举办饮料、食品试吃试饮活动售卖活动（内容可包括饮料、保健品、面包、奶粉、热狗、面食、瓜子、水果等）
2、在快讯上体现本主题活动醒目内容，突出冰凉爽快的感觉，同时进行力度较大的饮料特卖活动，比如原价1.8元的可乐现价仅售1元（限购2支时间：5.1—5.3日每天150件可乐共450件）。
3、冰爽饮料节期间，电脑小票号码末尾数字是8的顾客，可以到服务中心领取饮料一支（采购部洽谈赞助）。每人每天限领1次。
4、采购洽谈大型舞台活动接力赛：百事、可口、蒙牛、伊利、咖啡、奶制品。
5、本活动内部人员（包括分店员工）不准参加。
 
活动四：风雨共度ＸＸＸ 惊喜狂送黄金周
—— ＸＸＸ为您遮风挡雨
目的：承续黄金周过后的阶段性销售低潮，有针对性地举办提高客单价和成交量的买赠活动，带动顾客购买热情，有效拉动销售。
时间：5、8—5、13
地点：舞台
要点：
1、活动期间，在任何区域
购物满38元，即可凭当天单张电脑小票到服务中心领取1.5升矿泉水一支；
购物满98元，即可凭当天单张电脑小票到服务中心领取西瓜一只；
购物满128元及128元以上，即可凭当天单张电脑小票到服务中心领取美佳乐遮阳伞一把或大米一袋（3斤）。
2、以上赠品不累积赠送，小票不可累积，当天小票有效。收银部、超市部应做主动宣传。
3、策划部、人事部要保证赠品数量能满足活动需求。
4、本商场保留赠品更换权利而不做事前通知。
5、本活动内部人员（包括分店员工）不准参加。
7．“红五月”特别企划系列活动方案
根据“在商言商”的总体营销思路，为真正做深做透“五一”节假日市场，今年的“五一”系列营销活动，我们将以主力商品的大力度促销为主线，并配合会员卡的以旧换新活动展开，来增强商品的促销力、渗透力，提升活动的影响力、辐射力。
活动主题
火红的五月  火红的震撼
活动内容
“红五一” 十大特供 十重优惠
“红五星” 星光点点 劲奖连连
“红五月” 会员省亲 五重惊喜
活动安排一、“红五一” 十大特供 十重优惠
（一）诉求：紧密围绕主力商品开展系列“特供活动”，通过具有杀伤力的价格促销，赢得我们在旺季市场的竞争优势，形成企业个性化的价格口碑，并籍此激活我店的销售。
（二）时间：5月1日—5月7日
（三）形式：选择十大类300余种主力商品（每大类30个品种），通过限量特供的形式，超低价销售，具体分为：
特供1：会员均价特供
促销形式：在食品特供区设立5元、10元、15元三类均价商品进行主题性陈列销售，会员凭卡限购（每张会员卡限购两次，每次只能购买一类均价商品。）；
促销部门：食品部；
促销品类：日配、饼干、膨化、炒货、油米等。
特供2：品牌反季特供
促销形式：充分整合厂家资源，通过反季节销售的手段一方面有效缩减商品的库存，另一方面籍此聚敛人气，带动其他商品的销售；
促销部门：男装部、女装部、针纺部、鞋帽部；
促销品类：羽绒服、大衣、羊毛衫、棉鞋、保暖内衣等。
特供3：潮流家电特供
促销部门：家电部；
促销品类：彩电、影碟机、音响、小家电等。
特供4：居室清凉特供
促销部门：家电部；
促销品类：空调、冰箱、电风扇等。
特供5：时尚服饰特供
促销部门：男装部、女装部、名品部、针纺部；
促销品类：男女春夏装、单鞋、针织内衣等。
特供6：璀璨珠宝特供
促销部门：化饰部；
促销品类：黄金、珀金、玉器、钻戒等。
特供7：风采美容特供
促销部门：化妆部；
促销品类：润肤露、防晒霜、沐浴露等。
特供8：夏令饮品特供
促销部门：食品部；
促销品类：碳酸饮料、茶饮料、纯净水、冰琪淋等。
特供9：休闲旅游特供
促销部门：食品部、鞋帽部、化饰部；
促销品类：休闲食品、休闲包、旅行袋、胶卷、照相机、望远镜、电池等。
特供10：劳模定向特供
促销部门：食品部、家电部。
促销品类：日配、膨化、副食、日用杂品、空调、冰箱、电风扇等
 
二、“红五星” 星光点点 劲奖连连
（一）活动时间：5月1日—7日
（二）活动形式：活动期间，凡消费者购买大家电彩电、冰箱、空调、洗衣机、组合音响、影碟机等，凭单件商品（不可累计）的收银小票到指定兑奖点即可换取刮刮卡一张，购小家电累计满500元，购除家电以外其它类商品累计满100元，凭收银小票到指定兑奖点即可换取刮刮卡一张，多买多送，根据刮开的★数，赠送相应奖品。
（三）奖项设置（以1万张/组进行设置）：
图案 　　　奖项 　　　奖品 　　　　　数量
★ 　　　　体育彩票奖 赠体育彩票一张 9868
★★ 　　　休闲美味奖 赠价值20元的麦当劳消费券一张 100
★★★ 　　科技轻松奖 赠潮流小家电一份 20
★★★★ 　视听享受奖 赠DVD一台 10
★★★★★ 居室清凉奖 赠空调一台 2
（四）活动须知
1、消费者凭收银条到指定兑奖点换取刮刮卡，工作人员根据消费金额兑换相应数量的刮刮卡，并在收银小票上加盖“刮卡已兑章”。
2、特供商品不在活动之列。
3、兑换的奖品不能折抵成现金，如奖品存在质量问题，可予调换。
