创业开店加盟和自营哪个好？
 便利店凭借其方便、快捷、便民的优势近年来在中国迅速发展，正在逐步成为国内零售业的主流趋势，现在投资便利店正是黄金时期。投资前，很多朋友都会有同样的困惑，开便利店究竟是选择加盟还是自营呢？现将便利店加盟和自营的优劣势详细介绍一下，以供参考。
便利店加盟的优势
1、选择便利店加盟连锁项目，可以借助其品牌效应和优势，获得较好的市场和顾客认可度，更容易打开市场。
2、加盟总部拥有完善的商品采购、配送以及质量监控体系，可以保证加盟店的货源，在商品品质以及价格上有一定程度的优势。
3、加盟总部对加盟店有扶持政策。加盟总部会协助加盟商进行商圈预估，衡量门店未来经营状况如何，提供统一的门店装修设计方案和设备、协助开业、人员培训指导、营销宣传等，加盟商开店省心。
4、加盟总部拥有一整套科学的门店管理规范制度和流程，可以降低加盟商的管理成本，如果创业者不懂便利店经营，也没有管理经验可以选择便利店加盟形式。
5、选择便利店加盟连锁店，加盟总部会提供一些自己开店所不具备的商品和增值服务，比如便利店售卖的馄饨、饺子、面条、盖浇饭等多种快餐食品、代收费服务项目等等，可以大大提升便利店的客源。
选择加盟一家便利店，当便利店步入正规后，因为有成熟的管理运营体系，加盟商可以脱手成为投资者，店面日常运营交给店长管理即可。
便利店加盟的劣势
1、特许加盟商品决定权在加盟总部，价格是统一控制，在价格不具优势情况下，会收到来自竞争对手的压力
2、加盟需要支付一定数额的加盟费用，前期投资较自营多。
3、加盟店短期经营一段时间或者一直不盈利情况下中途终止加盟关系，加盟费用一般不退换，加盟商自己承担损失。
便利店自营的优势
1、自己开店无需加纳加盟费等，设备和装修随意无要求，相比同等规模的家门店投资相对少，经营利润全部归自己。
2、采购的商品和价格自主权都在自己，在经营上比较自由。
3、船小好调头，自己经营随时可以调整，只要亏损都会马上采取相应措施来挽救，或者尽早闭店，相对加盟可以减少投入的损失。
便利店自营的劣势
1、没有或很少能有连锁加盟的自由品牌和服务收费项目。
2、采购和配送不统一，在商品品质和价格上不一定具有优势。
3、无品牌效益和优势，不易得到顾客的认可，市场开拓较难。
4、竞争上很难抵抗住连锁加盟的便利店的竞争手段，不具备市场竞争优势。
5、便利店经营经验和管理需要自己摸索，一着不慎就容易节节败退。
6、店面管理流程和规范没有系统化，经营管理难度大。
以上是便利店加盟和自营的一些优劣势，从中可以简单的得出：如果没有经验但有点资金的选择加盟方式，若自己有过经验，资金又不是很充裕，考虑自营方式更划算。
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