

目前超市行业的行情基本上可以概括成：要好看，要档次，要逼格。这种行情到底是怎么开始流行起来的？
哦 原来是精品超市这股“妖风”作的怪
最近几年，各种精品超市如Ol*、BH*、City sup**大行其道，准备开超市的您是不是也考察过这些知名的超市？
高档的购物环境和绝妙的购物体验把你绑了身，洗了脑，于是你也要开这种高大上的超市，你以为你的超市可以华丽大转身，像这样：[image: image1]或这样：[image: image2]
但现实只会给你泼一碗冷水：
1.成本太高
这种高规格的超市风格，设计费用绝对非常高昂，为了搭配整体风格，内部空间的灯光、货架等设备肯定也要用行业高端的品牌，这也是一笔非常大的花费。
2.施工难度太大
设计效果图看起来很美，但做起来很难。复杂的工艺工人很难操作，在完成度上一定会大打折扣。
3.物料设备难找
有些设备可能很难在周围市场找到，那设备的运输费用则又是一笔很大的开销；有些甚至需要厂家直接定做，周期消耗长不说，费用依旧是个大头。
以上这些你都抗得住吗？
即使你能一一搞定，那么结合自身的状况，你真的觉得这些高端设计是对的吗？
适合的才是最好的定位自己
超市老板首先要给自己一个很清晰的定位，定位需要着手以下工作：
1.市场调查
城市的经济发展如何，选址处在城市中是什么样的地位，周围居民小区档次如何，人民风俗习惯是什么情况等等。前期的市场调查能为开一家成功的超市打下良好的基础。
2.分析商品结构
根据市调结果，分析选定商品成份。例如，如果附近居民区较多，则多上架生活用品，反之则多上架快销品。
3.布局及空间设计
这个时候就可以确定商品的布局了，专业的设计公司会根据动线布局图，结合超市的分析定位，为业主设计最适合的整体形象方案。
如果不对自身有清晰的分析定位，盲目追求高端逼格，那这样只会让超市飘在云端，让人触摸不到，试问一个三线小城市如何在这种市场下用高端精品来打动消费者？
接地气，迎客来消费者是接地气的老百姓，他们追求的是购物的舒适，不是冰冷的型材陈列，他们喜欢的是卫生与整洁，不是天花乱坠的造型。简单的吊楣装饰，干净的地面铺砖，舒适的灯光投射，亮眼的包柱画面，能做到这些，你的超市就已经走在了成功的道路上了。

